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Wie grol} ist der potentielle Markt?

Was fir ein Wachstum ist in deinem Markt in den
nachsten 5 Jahren prognostiziert?




Recherchiere Kaufkraftindizes, Bevolkerungszahl
oder Verbrauchsausgaben bzw. -haufigkeit fur
deinen Markt.




Welche Player sind im Markt in welcher Rolle/Funktion
aktiv und wie sind die Abhangigkeitsverhaltnisse?

Was sind die Absatzkanale?




Welche Kundengruppen kaufen die Produkte in deinem
Markt?

Finde 5 Kriterien, nach denen sich die
Kundengruppen segmentieren lassen.




Welche Kernprodukte gibt es in dem Markt?

Welche Produkte spielen eine geringere Rolle,
gehoren aber dennoch als z.B. Ersatzprodukte dazu?




	Folie 1
	Folie 2
	Folie 3
	Folie 4
	Folie 5
	Folie 6

